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Om Karin  
Civilekonom med erfarenhet av affärsutveckling, marknadsföring, försäljning och kommunikation i Sverige och 
internationellt. Karin har arbetat som chef, projektledare och affärs- och managementkonsult. Som person är 
Karin resultat och målinriktad, effektiv och strukturerad. Hon har en god analytisk förmåga för att se vad som 
behövs göras för att utveckla en verksamhet/affär. Från strategi till operativt genomförande. 
 
Branschkunskap: livsmedel, IT/telekommunikation, hotell- och resebranschen, SME-företag inom olika 
branscher, offentlig sektor och branschorganisationer. 
 
Kunskaper: Affärs- och verksamhetsutveckling, marknadsföring, försäljning och kommunikation. Karin är bra på 
att bygga och utveckla verksamheter/affärsområden. Från marknadsanalyser och trender på marknaden och att 
skapa attraktiva erbjudande till kund och marknad. Karin arbetar gärna med strategiska frågor men med stort 
fokus på operativt genomförande både i Sverige och internationellt.  
 
Tjänster KIH Consulting erbjuder: konsultuppdrag, projektledning, utredningar och interimsuppdrag  
 
Tidigare arbetsgivare: LRF, Exportrådet (numera Business Sweden), Ericsson, Cap Gemini, Telia (på olika 
bolag), Reso Hotels, Nova Park Hotell och Luftfartsverket  
 
Exempel på några uppdrag 

• Exportutveckling småskaliga livsmedelsproducenter för att främja svensk livsmedelsexport, 
Jordbruksverket (pågående uppdrag) 

• Kartläggning av kritiska framgångsfaktorer inom svensk livsmedelsinkubation, (intervjuer, 
sammanställning och resultat) SISP (Swedish Incubators and Science Park)/Macklean 

• Marknadsundersökning av exportpotentialen hos SME-förtag i Kalmar och Kronobergs län, 
Livsmedelsutveckling Sydost, Region Kalmar  

• Strategisk handlingsplan export för LRF  

• Branschansvarig för Food from Sweden, att främja och öka svensk livsmedelsexport genom olika 
marknads- och försäljningsaktiviteter på ca 10 marknader främst i Europa, Exportrådet  

• Regional Exportrådgivare i Kalmar och Blekinge län, rådgivning och affärsutveckling gentemot SME-
företag, Exportrådet 

• Affärskoncept och trender inom mobilt Internet, Bangkok, Ericsson Business Consulting, Stockholm 

• Förstudie CRM – affärs- och förändringsprocesser för en operatör i Mexico City, Cap Gemini, Stockholm 

• Marknadsundersökning och affärsplanering, Botswana Telecommunications, Telia Swedtel 
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